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“Rentner startet Bio-Onlineshop

Nach dem Renteneintritt wollte Klaus Tranelis nicht aufhoren, zu arbeiten. Deshalb
grindete er ein Start-up fir Bio-Lebensmittel im Internet

Von Katrin Simoneit

Ein Onlineshop fiir Bio-Lebens-
mittel ist nicht nur was fiir junge
Karrieremacher: Rentner Klaus
Tranelis hat mit 67 Jahren sein eige-
nes Start-up gegriindet. Kaffee und
Tee, Konserven, Blumenbrot und
allerhand andere Oko-zertifizierte
Nahrungsmittel bietet er auf der
Seite ,,Biosona® an, die seit Mitte
November online einsehbar ist.

,,1ch konnte nicht
einfach von 100 auf
0 herunterfahren.*

Klaus Tranelis, Griinder ,,Biosona*

Vor fiinf Jahren schied er aus sei-
nem Job als Vertriebsleiter bei der
Firma Henkel aus: ,,Noch bis zum
Ende meiner Dienstzeit habe ich
viele internationale Projekte gelei-
tet und lief auf Hochdruck. Ich
‘konnte nicht einfach von 100 auf 0
herunterfahren.“ Erst arbeitete er
nach Renteneintritt noch in der
Firma seines Bruders mit, doch der
Waunsch nach einem eigenen Pro-
jekt wurde schnell groRer. Da er
sich schon immer fiir gesunde Er-
néhrung interessierte und seit jeher
seine Lebensmittel in einem Natur-
kostgeschift kaufte, lag die Ge-
schiftsidee nahe.

»~AuBerdem wollen die Leute im-
mer mehr online kaufen, auch Le-
bensmittel”, sagt er. Von seiner Be-
rufserfahrung profitiert er bis heu-
te; Marketingstrategie und Projekt-
pléne standen schnell fest. Der Na-
me des Shops ,Biosona“ steht fiir
,biologisch, sozial und nachhaltig*
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und soll das Grundkonzept von
Tranelis’ Geschiftsidee widerspie-
geln. Aufgewachsen ist der Rentner
in Frillendorf, schon zu Schulzei-
ten hatte er die Idee von einem
Stand auf dem Riittenscheider
Markt.

»Die Selbststdndigkeit spukte
immer irgendwo im Hinterkopf he-
rum, aber mit Frau und kleinen
Kindern macht man so etwas ja
nicht®, erklért er.

Vor zwei Jahren entschied er sich
fiir das Modell, meldete Marke und
Gesellschaft an. Mit Anspruch sei
er an die Sache herangegangen,
wollte das Projekt professionell
aufziehen. Dazu belegte er als
Gasthorer Kurse im Studium der
Ernéhrungswissenschaft und im
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Software-Bereich. Doch auch der
soziale Ansatz sollte nicht verloren
gehen: Statt mit einem normalen
Logistik-Unternehmen arbeitet der
Unternehmer mit den Franz-Sales-
Werkstatten in Kupferdreh zusam-
men.

»lch kannte das Franz-Sales-
Haus noch aus meiner Jugend, bin
frither oft daran vorbeigefahren
und kannte das Konzept*, sagt er.
»Als ich das Lager besichtigt habe
und die Leute alle so fréhlich und
herzlich miteinander umgegangen
sind, habe ich mich sofort wohlge-
fiihlt.*

Start-up setzt auf Nachhaltigkeit

Auch wenn der 67-Jihrige mehr
Zeit und Arbeit investieren muss,
da die Werkstitten manche Ser-
viceleistungen nicht erbringen
konnen, macht er es gerne: ,Zwei
der Mitarbeiter kiimmern sich der-
zeit um den Vertrieb der Waren und

Dinkelflocken, Gliickstee und siiBer Brotaufstrich: Klaus Tranelis bietet mittlerweile rund 300 verschiedene Artikel auf
seiner Internetplattform ,,Biosona* an. Das Lager befindet sich in den Franz-Sales-Werkstitten.

FOTO: VLADIMIR WEGENER

sie haben so viel Spall daran. Fiir
sie ist es auch ein Einstieg ins Be-
rufsleben. Das unterstiitze ich
gern.“ Dazu setzt er auf Nachhal-
tigkeit durch wiederverwertbare
Verpackung und COxneutralen
Versand. ,Es ist spannend, etwas
Neues zu beginnen.“

© ONLINESHOP GEWINNT
: GRUNDERPREIS DER IHK

i Drei Auftrdge hat der Online-

'+ shop bisher entgegengenom-

: men, in Zukunft soll die Zahl

. aberdrastisch ansteigen. Vor  :
i kurzem gewann Tranelis mit sei- :
. nem Start-up den Griinderpreis :
: NRW der IHK. :

: W Langfristig sucht er auch wei- :
¢ tere Unterstiitzung fiir sein
i Team: ,,Gerne auch Rentner.*
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ESSEN VOR 30 JAHREN =

CD-Player ist das beste
Weihnachtsgeschenk

14. Dezember 1988. Was schenken
sich die Essener zu Weihnachten?
Die Frage ist relativ leicht zu beant-
worten; Elektronik.

»Geschenk des Jahres®, heifdt
es in einem Bericht in der Lokalzei-
tung, ,,ist der CD-Plattenspieler.

Damals gilt der silberne Tontra-
ger noch als relativ neu und zu-
kunftsweisend — anders als die
herkommliche Schallplatte ist die
CD unempfindlicher gegen Kratzer,
und die Bedienung ist komfortab-
ler, weil man Titel einzeln ansteu-
ern kann. Uberhaupt dominiert da-
mals Elektronik die Wunschzettel,
hat eine Umfrage unter Kaufhau-
sern und Einzelhdndlern ergeben:
»ES gibt eine Erneuerungswelle®,
sagt der Geschaftsfiihrer des Ein-
zelhandelsverbandes, ,,manche
kaufen sich schon den zweiten Vi-
deorekorder.“

Auch Mikrowelle und Videoka-
mera gelten damals als attraktive
Geschenke. Der damalige Horten-
Chef mutmaft: ,,Aus Angst vor der
Quellensteuer heben manche wohl
extra einen Tausender mehr ab,
um in teure Geschenke zu investie-
ren.” Damals experimentiert die
Bundesregierung mit verschiede-
nen |deen einer Kapitalertrags-
steuer herum.

Und heute? Ist die CD fast Ge-
schichte. Fragen Sie mal Leute
unter30...

WIR GRATULIEREN

Walter Holona, Bochold (95 Jahre);
Anna Hemsing, Katernberg (92);
Josef Witte, Uberruhr (91).

LESERSERVICE Sy

Sie haben Fragen zur Zustellung,
zum Abonnement:

Telefon 0800 6060720%,
Telefax 0800 6060750*

Sie erreichen uns:
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